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Uma semana inteira de negociacdes com resultados expressivos. Foi realizada de 14 a 18 de junho a 552 Pronegdcio em COM ERC]A]S
Brusque. A Rodada de Negdcios de Confeccao realizada pela Associagdo das Micro e Pequenas Empresas de Brusque e [47] 99192-7628
Regido (AmpeBr), teve o apoio do Sebrae/SC e reuniu 128 marcas catarinenses que apresentaram a colegdo Primavera/Verao casagrandeconsultores.com:br
2021 a clientes lojistas de diversos estados brasileiros. O evento foi realizado pela segunda vez no River Mall e contou com toda
estrutura de boxes de negociagdes, central de pedidos, sala vip e demais espacos necessarios para a realizagao dos trabalhos,
que foram acomodados de forma a garantir conforto a todos que participaram da rodada. O formato shopping proporcionou
uma dinamica diferente a fabricantes e clientes, como também um resultado expressivo de vendas. Confira. H
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{VISITAS} {RESULTADOS PROSPECCOES}
Confira quem marcou Conheca alguns dos novos
presenca na 55° Pronegécio clientes da Pronegécio
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{SERVICOS}

PALESTRAS SEBRAE

Com o objetivo de informar e esclarecer, a Am-
peBr juntamente com o Sebrae/SC promove
palestras gratuitas para seus associados.

MISSOES

Através do Sebrae/APL sdo organizadas
missdes para feiras e eventos nacionais e
internacionais como Senac Moda, Fit, Fe-
natec, entre outros.

IMPRENSA

Divulgacao para os veiculos de comunica-
cao das acdes desenvolvidas pela AmpeBr
e repasse de informagdes adicionais sobre
marketing, publicidade e propaganda.

ESTUDIO FASHION

Através do Centro de Pesquisa e Desen-
volvimento de Moda (CPDM) a AmpeBr
presta servicos na drea de estilismo, gra-
duacéo, encaixe, risco, pega piloto e de-
senvolvimento de colegdes.

CONSORCIO DE EXPORTACAO
Assessorar as micro e pequenas empre-
sas associadas no processo de exporta-
Gao e importagao, para que tenham con-
digbes de trabalhar efetivamente com o
mercado externo.

PRONEGOCIO

Rodada de negdcios em diversos seg-
mentos com a captacgdo de novos clientes
e a reposicéo de produtos para grandes
redes de lojas de todo o pais.

ASSESSORIA JURIDICA

Com escritério de advocacia para auxiliar
nas questdes juridicas, cobrangas, ques-
tGes trabalhistas em diversos setores.

JORNAL DA AMPE

Jornal mensal produzido pela Ampe-
Br que traz noticias e informacdes das
acdes promovidas pela Associagao, re-
cados, dicas, beneficios, servigos de uti-
lidade aos associados.

{DIRETORIA DA AMPEBR}

DIRETORIA EXECUTIVA

Presidente: Sandra Neli Werner

Vice Presidente: Ademir José Jorge

1° Secretario: losmir Emerim Alves

2° Secretario: Iraja Trindade

1° Tesoureiro: Silvio Cesar Gongalves

2° Tesoureiro: Ivete De Fatima Zanetti
Hartmann Menzel

Diretor Pronta Entrega e Marketing:
Wolfgang Kurt Busching

Diretor do Comércio Nacional

e Internacional: Marco Antonio Ebele
Diretora Administrativa, Social

e de Patriménio: Ana Carolina Aimeida Girardi
Diretor de Servicos, Nucleos e Outros:
Paulo Roberto Lemos

CONSELHO DELIBERATIVO

Presidente: Mauro Schoening

Vice Presidente: Aparecida Leite
Conselheiro: Carlos Alberto Grao Velloso
Conselheiro: José Augusto Guireli
Suplentes:

Joao Paulo Dallagnoli

Fabio Augusto Volkmann

Samuel Rodrigo Scarpa

CONSELHO FISCAL

Presidente: Aderbal Montibeller
Conselheiro: Wilson Pedro Bernardi
Conselheiro: Pierre Groti
Suplentes:

Ivan Eduardo Cervi

Francisco Carlos Lussoli

Rodrigo Zen

{EXPEDIENTE}

MATERIAS, FOTOS E PLANEJAMENTO GRAFICO:

|deia Comunicagéo Corporativa

Carina Machado (Jornalista), Taiana Eberle (Jornalista),

e Guédria Baron Motta (Jornalista)
Periodicidade Mensal - Divulgagao on-line

ANUNCIOS, DUVIDAS E SUGESTOES
(47) 3351-3811
www.ampebrusque.com.br

COLUNA JURIDICA

SC MAIS RENDA
EMPRESARIAL

No dia 23 de junho de 2021 foi publicado no Diario Oficial do Estado
de Santa Catarina o Decreto 1.341/2021, que trata da concessao do
SC Mais Renda Empresarial a Microempreendedores Individuais (MEI)
e micro e pequenos empreendedores com sede no Estado de Santa
Catarina. O SC Mais Renda Empresarial € destinado a recuperacao das
empresas para enfrentamento dos prejuizos econdmicos e sociais ad-
vindos da Pandemia causada pela Covid-19. As operagdes abrangidas
pelo programa SC Mais Renda serao de:

Para as operacoes de crédito concedidas aos micro e pequenos em-
preendedores com sede em Santa Catarina, até R$ 100.000,00 (cem
mil reais), taxa de juros de até 6,5% ao ano, acrescida da SELIC, prazo
maximo de caréncia de 12 (doze) meses e prazo maximo de amortiza-
géo de 36 (trinta e seis meses);

Para as operacoes de crédito concedidas aos MEl's com sede em
Santa Catarina, até 10.000,00 (dez mil reais), taxa de juros de até 8,5%
ao ano, acrescida da SELIC, prazo maximo de caréncia de 06 (seis)
meses e prazo maximo de amortizagao de 12 (doze) meses. Os critérios
para concesséo do crédito, além dos préprios de cada instituigéo finan-
ceira, deverao considerar os 24 (vinte e quatro) meses de faturamento
anteriores a 31 de dezembro de 2020 ou desde o inicio de suas ativi-
dades, quando forem posteriores a 1° de janeiro de 2019. Entretanto, o
Decreto deixa claro que somente serao atendidas pelo SC Mais Renda
Empresarial os micro e pequenos empreendedores cuja atividade prin-
cipal esteja listada no Anexo Unico do referido decreto e que, em sua
maioria, estao relacionadas as atividades de bares, eventos, turismo,
entre outros; Ja para os MEl’s os recursos poderéo ser concedidos in-
dependentemente da atividade econémica desenvolvida.

Uma questao interessante é que o Decreto permite que sejam des-
considerados para comprovacgao de regularidade em relacao aos débi-
tos estaduais aqueles cuja inadimpléncia tenha sido verificada no pe-
riodo de 20 de marco de 2020 a 30 de junho de 2021. Ja o crédito
eventualmente concedido pelo SC Mais Renda Empresarial ndo podera
ser utilizado para pagamento de, por exemplo, subsidios financeiros de
operagoes de crédito inadimplidas ou em inadimplemento ou que foram
renegociadas ou refinanciadas, entre outros, cuja lista esta descrita no

art. 7° do referido Decreto.

FIQUE POR DENTRO
A AmpeBr sempre busca divulgar novidades legais e legislativas aos
seus associados e fica a disposigao para esclarecimentos nos contatos

de atendimento da associacao.
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onfira quem esteve
presente na 55° Pronegocio

O prefeito de Brusque, Ari Vequi; e o vice-prefeito, Pastor O presidente da Camara de Vereadores de Brusque, A presidente da Federacdo das Micro e Pequenas Empresas
Gilmar Doerner com os vereadores Jean Daniel dos Santos Alessandro André Moreira Simas também visitou e e do Micro Empreendedor Individual de Santa Catarina
Pirola e André Vechi conheceu a estrutura do evento (Fampesc), Rosi Dedekind também marcou presenca nesta

edicado da rodada. Na foto, acompanhada dos diretores da
AmpeBr que também integram a atual diretoria da Fampesc

PRONEGOI

O gerente regional do Sebrae da Foz do Itajai, Alcides Sgrott O presidente da Ampe de Gaspar e llhota, Diogo A superintendente da Fundagéao Cultural de Brusque, Zane
Filho e o diretor-geral de Turismo de Brusque, lvan Jasper Schmitt Tomaz, também esteve na 55 Pronegécio Marcos, também conheceu a dinamica desta edi¢cdo da
rodada, em visita ao evento

Telefone: 47 3355.3141
. WhatsApp: 47 9200.5363
comercial@hirlogs.com.br
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Diretoria da AmpeBr
comemora sucesso do
evento realizado de 14 a
18 de junho em Brusque

Uma semana inteira de negociagdes
com resultados expressivos. Chegou ao fim
na sexta-feira, 18 de junho, a 55% Pronegé-
cio em Brusque. A Rodada de Negdcios de
Confeccao realizada pela Associacdo das
Micro e Pequenas Empresas de Brusque e
Regido (AmpeB), teve o apoio do Sebrae/
SC e reuniu 128 marcas catarinenses que
apresentaram a colegao Primavera/\Verao
2021 a clientes lojistas de diversos estados
brasileiros.

O evento foi realizado pela segunda vez
no River Mall e contou com toda estrutura
de boxes de negociagdes, central de pedi-
dos, sala vip e demais espagos necessarios
para a realizagéo dos trabalhos, que foram
acomodados de forma a garantir conforto
a todos que participaram da rodada. O for-
mato shopping proporcionou uma dinémica
diferente a fabricantes e clientes, como tam-
bém um resultado expressivo de vendas.
“Tivemos sucesso total, atingimos todas as
metas que colocamos, conseguimos um
volume de vendas muito importante para as
fabricas, que saem daqui com pedidos da
nova colecao para serem produzidos. Com
a inseguranca que esta o pais por conta da
pandemia, acredito que Nnos superamos.
O modelo shopping € um pouco diferente,
mas tivemos um feedback positivo de clien-
tes e fabricantes”, revela a presidente da
AmpeBr, Sandra Neli Werner.

S

MulherUnica

Curves e Plus Size
2 (47) 3355-5502
(O (47) 99222-3529
comercial@mulherunica.com.br
www.mulherunica.com.br

A 552 Pronegécio apresentou a colecdo Primavera/Verdo 2021 a clientes lojistas de diversos estados brasileiros

552 Pronegocio termina com
metas de negociacoes atingidas

Embora tenha terminado na tarde do dia
18 de junho, os nimeros da 55 Pronegdcio
devem ser oficialmente fechados nas proxi-
mas semanas, atingindo assim a marca de
750 mil pecas comercializadas. “Fébricas e

[(]

DETRICK

@ DETRICK.COM.BR
Q) (a7) 3354-2959

compradores tratam ainda de ndmeros e
outros detalhes para fechar pedidos, que fi-
caram pendentes durante a semana da Pro-
negocio. Entéo, dentro de 15 dias, registra-
mos muitos pedidos ainda que comegaram

Deckinha

confato@dekinka.com.br

(¢7) 335¢ 0214

na rodada”, comenta a presidente.

Um ponto importante a destacar foram
0s cuidados tomados por conta da pan-
demia. Uso obrigatério de mascara, élcool
gel, afericéo da temperatura na entrada do
evento e disponibilizacéo de luvas descarta-
veis no showroom, foram algumas medidas
adotadas durante toda a semana na 55*
Pronegdcio.

MERCADO AQUECIDO

Ao longo da semana, compradores
de diversos locais do pais estiveram em
Brusque na busca de produtos para seus
negocios. Alessandro Gomes, da rede de
lojas Strutura, de Sao Paulo (SP), veio a
Pronegdcio pela segunda vez, para adquirir
pecas para suas 21 lojas. A participagao no



evento comegou apods a pandemia, quando
a empresa passou a voltar seu olhar para o
mercado interno. “O mercado nacional esta
atendendo as nossas necessidades € per-
cebemos que €ele evoluiu na qualidade dos
produtos. Estamos bem satisfeitos e, com a
pandemia, passamos a reavaliar e valorizar
mais a produgao nacional”, comenta.

Em relacéo a 55° rodada, a avaliacao
do evento e dos produtos foi positiva para
0 empresario, que volta para Sao Paulo com
as colecdes garantidas. “Acredito que o que
compramos aqui na rodada gira em torno
de 50% a 60% dos nossos produtos. Nesta
edicdo vimos um mix de produtos bacanas,
tudo esta muito bem organizado, o atendi-
mento é fantastico, com um bom suporte,
onde ficamos s6 preocupados em encon-
trar os fornecedores e produtos certos. A
Pronegdcio sem duvida faz parte do nosso
calendario e agradecemos a toda a orga-
nizagdo do evento. A pandemia veio, levou
muitas vidas, mas precisamos continuar em
frente, nos reinventar mesmo diante dos
obstaculos e nos fortalecer para seguirmos
a caminhada”, enaltece.

Vindo de Curitiba (PR) Luiz Guimaraes
também marcou presenga na rodada, em
busca de pegas da colecédo Primavera/
Verao para suas duas lojas. Ha dez anos
participando do evento, a empresa adquire
produtos no masculino, infantil € no femini-
no - este Ultimo segmento que representa
cerca de 70% de seus produtos. “Gosta-
mos bastante das colegdes. Como viemos
ha anos, ja conhecemos as fabricas e os
produtos, o que facilita também. A estrutura

104
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O evento foi realizado pela segunda vez no River Mall e contou com toda estrutura de boxes de negociacgées, central de pedidos,
sala vip e demais espacos necessarios para a realizagado dos trabalhos, com todos os cuidados de prevengéo contra a Covid-19

desta 55° edicao ficou bem adaptada, todos
os cuidados com a prevengao da Covid-19
foram tomados, inclusive Nnossos pais que
sa0 idosos também vieram, por conta des-
sa seguranca. Apesar de muitas empresas
terem sido impactadas, para nés foi ao con-
trario: esta sendo um dos melhores anos,
investimos muito nas redes sociais e Nos
reinventamos. Vale muito a pena participar
da Pronegécio e na préxima edicao estare-
mos aqui novamente”, declara.

Alessandro Gomes (centro), da rede de lojas Strutura, de Sao Paulo (SP),
veio a Pronegécio pela segunda vez, para adquirir pegas para suas 21 lojas

AVALIACAO POSITIVA

Muitos fabricantes encerraram a se-
mana comemorando 0s resultados da 55%
Pronegdcio. Ana Paula Salinas, da empre-
sa Costao Mini, de Gaspar, conta que ha
oito anos a marca participa da rodada de
negocios e ficou satisfeita com os pedidos
registrados durante o evento. “Participar da
Pronegdcio sempre agrega algo positivo
para a empresa. Temos clientes que s6 vém
para a rodada e aqui conseguimos negociar
com eles, além de termos a experiéncia do
contato e negociagao com novos clientes, o
que é muito importante. Trouxemos a cole-
¢ao infanto-juvenil e este formato shopping
para nos foi excelente, trouxe um resultado
muito positivo”, enfatiza.

Edilene Monguilhott também marcou
presenca na 55* Pronegdcio através da
empresa Glamour do Sol, de Brusque.
Com a colegao moda praia, @ marca sem-
pre participa das edicoes de verao das
rodadas de negdcios e ficou feliz com os
resultados alcangados nesta edicéo. “Ja
participamos da Pronegdcio ha mais de 10
anos e a rodada sempre nos proporciona
muitas negociagdes. E um modelo muito
eficiente, pois temos o contato direto com

clientes de diversas partes do Brasil, além
da seguranca de vendermos para bons
clientes, resultado de um trabalho feito
constantemente pela AmpeBr. Também é
um evento em que prospectamos, fideliza-
mos clientes e conquistamos novos a cada
edicao”, ressalta.

56 PRONEGOCIO EM
AGOSTO

A partir de agora a AmpeBr ja prepara
a proxima Pronegdécio, que estd marcada
para a semana de 23 a 26 de agosto. Se-
gundo a presidente Sandra, o evento deve
retornar ao Clube Santos Dumont, porém,
a dindmica de como acontecera a proxima
edicdo ainda sera avaliada pela diretoria.
“Temos uma resposta positiva do modelo
shopping, mas temos também todo know
how do sistema realizado anteriormente
nas rodadas. Devemos analisar isso com
calma para definir como apresentaremos a
567 Pronegdcio. Daqui até 1a sao 70 dias de
trabalho, que ja comegamos na proxima se-
mana. Sao muitas agdes que precisam ser
feitas até fechar o conjunto necessério para
realizarmos a Pronegdcio”, complementa a
presidente.
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As prospeccoes da
AmpeBr e os novos
clientes na 55° Pronegocio

De Sertaozinho (SP), Joao Batista Rodrigues (centro) e Wilians Abucarma (esquerda) estiveram pela
primeira vez em Santa Catarina e aproveitaram os cinco dias de negociagdes na 552 Pronegécio

A Associagao das Micro e Peque-
nas Empresas de Brusque e Regiao
(AmpeBr) realizou no més de maio
prospeccbes para trés regides dife-
rentes do pais: Palmas (TO), Cam-
pinas (SP) e Ribeirao Preto (SP). Na
oportunidade os diretores da AmpeBr
visitaram diversas redes de lojas nas
regioes e fizeram o convite para que
os lojistas participassem da 552 Prone-
gocio. E o resultado das prospecgdes
deu certo, ja que esta edicao da ro-

dada, que ocorreu de 14 a 18 de ju-
nho, contou com a presenca de alguns
novos clientes, frutos dessas prospec-
¢oes, que aprovaram a experiéncia no
evento organizado pela AmpeBr.

PRIMEIRA VEZ EM SC

Entre eles estava Jodo Batista Ro-
drigues, comprador de Sertdozinho
(SP), CEO da empresa Império do Je-
ans, rede que possui 30 lojas. Pela pri-
meira vez em Santa Catarina, ele via-

jou 940 quilémetros até a Pronegdcio,
onde conheceu a rodada e aproveitou
0s cinco dias do evento para realizar
negociacgoes. “Estamos expandido os
negocios, que até entéo era focado na
venda de jeans e agora esta sendo am-
pliado para magazines, diversificando
os produtos oferecidos. Recebemos o
convite pessoalmente em nossas lojas
e resolvemos vir conhecer e participar
da rodada”, relata.

Para a ele a experiéncia foi muito
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vélida, ja que a 552 Pronegdcio de-
monstrou ser diferenciada de demais
feiras e eventos conhecidos pelos
paulistas. “Ficamos surpresos com a
variedade de produtos, a qualidade
dos mesmos e a receptividade. Pre-
tendemos inserir novos negdcios e ao
mesmo tempo dar sequéncia em par-
cerias para comprarmos ao longo do
ano. Agradecemos a oportunidade de
conhecermos um novo mercado, que
até entao ndo conheciamos e que ira



Valdemar Rodrigues, Osmarina
Pavin e Thatiane Pavin vieram

de Americana (SP), regido

de Campinas, e aprovaram a
estrutura e organizacéo da rodada

agregar muito para as nossas lojas”,
avaliou.

Do estado de Sao Paulo, mas da
regiao de Campinas, Valdemar Ro-
drigues saiu da cidade de Americana
com destino a Brusque para a rodada
da AmpeBr, também por meio do con-
vite dos diretores da entidade. Soécio
proprietario das Lojas Pavin, Rodri-
gues avaliou de forma positiva a expe-
riéncia na maior rodada de confecgao
do pais, destacando a estrutura do
evento. “Gostamos muito da organi-
zacéao, da exposicao dos produtos no
showroom, em especial para nés que
estamos pela primeira vez e podemos
ver os produtos, de forma igual. Sao
mais de cem fornecedores que pode-
mos negociar, 0 que seria impossivel
de se fazer em trés dias, se fdssemos
visitar um por um. Com certeza essa

foi a primeira experiéncia de muitas e
parabenizamos toda a organizagao da
rodada pelo evento”, completou.

De Palmas (TO), Rozinaldo Rodrigues de Oliveira (centro) e Marily José Hilario
(esquerda) garantiram pecas da colegdo Primavera Verdo 2021 para suas trés lojas

TOCANTINS PRESENTE
Assim como eles, o proprietario da
Lojas Encanto, Rozinaldo Rodrigues
de Oliveira saiu de Palmas (TO) para
conhecer a 55% Pronegocio. O com-
prador aproveitou os primeiros dias do
evento para conhecer as producdes
catarinenses presentes na rodada,
apods o convite especial dos diretores
da AmpeBr. “Achamos a proposta in-
teressante e viemos conhecer o even-
to. Gostamos muito da qualidade dos
produtos, que se encaixam para a nos-
sa regido, em especial para o clima.
Compramos do segmento feminino,

CATALOGO
WWW.ANDREIAHARDTBYFITNESS.COM.BR

©@andreia_hardt1
B3 Andreia Hardt By Fitness
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masculino, infantil e valeu a pena ter
vindo. Vamos avaliar a aceitagao das
pecas pelos nossos clientes e assim
devemos retornar para adquirir mais
itens, nas proximas edigdes”, comen-
tou. Para ele, a estrutura diferenciada
e o0 acolhimento do evento foram al-
guns dos diferenciais da Pronegdcio.
“Fomos muito bem recebidos, desde
a chegada no aeroporto até aqui. Va-
mos levar uma boa impressao para To-
cantins e com certeza vamos indicar o
evento para outros conhecidos, ja que
supriu a nossa expectativa e foi exce-
lente”, completou.

AQUARELA

CAMISARIA

ﬂ Aquarela Camisaria

aquarelafabrica@gmail.com
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Projeto ‘Amor pela Costura’ expoe
produtos na 55 Pronegocio

Pecas produzidas pelas alunas puderam ser adquiridas pelos participantes do evento

Nesta sexta-feira, 18 de junho, Ultimo
dia da 55* Pronegdcio, os participantes do
evento conheceram mais sobre o projeto
“Amor pela Costura” realizado pela Asso-
ciacao das Micro e Pequenas Empresas de
Brusque e Regiao (AmpeBr) e que ensina de
forma gratuita a arte da costura para deze-
nas de pessoas.

Na oportunidade, os participantes da ro-
dada conheceram algumas das producoes
das alunas do curso, e puderam adquirir al-
gumas pegas, desde camisetas, blusas, co-
letes, calcas legging, até embalagens de ce-
tim, aventais, roupas para pets, entre outros.

Durante a exposicdo, a compradora
Marilza Ferreria dos Santos, de Paranagua
(PR) aproveitou o intervalo entre as negocia-
¢oes para conferir os produtos do projeto, e
j& garantiu pecas para a pequena ‘Luz’, sua
cachorrinha de estimacao, de 2 anos. Pela
primeira vez na rodada, Marilza ficou satisfei-
ta com o evento e admirada com o projeto.
“Onde vamos sempre levamos a Luz junto e
aqui ndo poderia ser diferente. Gostei muito
desse projeto, achei muito interessante com
pecas lindas”, comentou.

“Foi uma forma de divulgarmos o proje-
to, de mostrarmos essa agao social promo-

ol

vida pela AmpeBr, e também mostrar que
mesmo com um més de aula, as alunas ja
estéo produzindo muita coisa de qualidade.
Ficamos felizes, o pessoal se interessou e
muitas pegas foram vendidas”, explicou a
diretora da AmpeBr, Neide Dalsenter.

SAIBA MAIS

O projeto ‘Amor pela Costura’ é uma

PARABEMNS

e

| Veeé foi sorteado (n) para um curs

costura oferecido pela AMPE Brusque, totalmen
gratuito. Para que tudo ccorra de formo bosmd

iniciativa das profissionais da area, Marlei
Salete Machado e Maria Isabel Daroceski,
e ganhou forca com o apoio da AmpeBr
desde outubro de 2019. Em fevereiro de
2020 formou 39 profissionais para 0 merca-
do de trabalho. Em margo de 2020 as aulas
precisaram ser interrompidas por conta da
Covid-19, entretanto desde maio deste ano
elas foram retomadas e passaram a ser re-

Os participantes
da rodada
conheceram
algumas das
producdes das
alunas do curso, e
puderam adquirir
algumas pecas

alizadas novamente na sede da entidade.

Atualmente o projeto conta com 90
alunos, divididos em seis turmas de 15
pessoas e seguindo todos os protocolos
de prevengao contra a Covid-19. O curso
tem duragéo de trés meses, é realizado na
AmpeBr e conta com o apoio da Prefeitura
de Brusque e da RC Maquinas que cede
maquinas para o Curso.

AmpeBr realiza campanha de arrecadacao de
roupas em prol das familias atingidas pelas chuvas

A AmpeBr em parceria com o Lions
Clube de Brusque Bergo da Fiagao re-
alizou a "Campanha do Agasalho Soli-
dario". O objetivo foi arrecadar roupas
para doagao as familias mais necessita-
das, nao apenas por conta do inverno,
mas também as familias atingidas pelas
fortes chuvas dos dias 8 e 9 de junho
em Brusque, em especial os moradores

do bairro Limeira.

As doacoOes foram feitas pelas em-
presas fabricantes que participam da 552
Pronegdcio e doadas no domingo, 13,
na sede do River Mall, durante a entre-
ga dos mostruarios da 55* Pronegdcio.
“A AmpeBr tem seu papel social, em di-
versas agdes ao longo do ano. E desta
vez nao poderia ser diferente. Além dessa

acao com o Lions, estamos envolvidos na
campanha do Conselho das Entidades
de Brusque, que também promoveu a ar-
recadacao de doagdes em prol dos atin-
gidos pelas chuvas. Essas campanhas
séo fundamentais, pois uma entidade
como a AmpeBr nao pode se omitir das
necessidades da nossa cidade e regiao”,
comenta a presidente da AmpeBr, San-

dra Neli Werner.

“O Lions realiza diversas agdes em
prol da comunidade e com essa campa-
nha também sera feita a doagao direcio-
nada para as familias mais necessitadas.
E agradecemos a todos que contribuiram
de forma significativa”, completa o diretor
da AmpeBr, Ademir José Jorge, também
voluntario do Lions Clube.



O empresario do

ramo de confeccdo

foi homenageado por
diretores, fabricantes

e clientes durante a 552
Pronegocio e teve sua
trajetdria reconhecida

O empresario Luiz Carlos Rosin anun-
ciou sua saida da diretoria da Associacao
das Micro e Pequenas Empresas de Brus-
que e Regiéo (AmpeBr) no 18 de junho,
Ultimo dia da 552 Pronegdcio. Na oportu-
nidade, o empresario do ramo de confec-
¢ao foi homenageado por diretores, fabri-
cantes e clientes durante a rodada e teve
sua trajetéria reconhecida.

Membro da Associacao desde a fun-
dagéo como Aica - Associagao das Indus-
trias e Comércio de Azambuja, em 1990,
Rosin presidiu a entidade nas gestoes de
2005/2006, 2007/2008, 2013/2014 e
2015/2016. Entusiasta do associativismo,
foi um dos idealizadores da Pronegdcio,
rodada de negécios de confecgao reali-
zada pela AmpeBr ha 23 anos. “Na vida
tudo tem comeco, meio e fim. Comecei
em 1990 em um grupo para criar a entao
Aica na Rua Azambuja, depois transfor-
mada em AmpeBr e tivemos uma traje-
téria de muitas realizacdes na entidade.
Saio neste momento, aos 71 anos, com
um sentimento de missao cumprida e
deixando as portas abertas para que uma
pessoa mais jovem possa ser inserida na
diretoria e passar a contribuir para a histé-
ria da entidade daqui para frente”, comen-
ta 0 empresario.

TRAJETORIA

Entre as acdes de grande destaque
nas gestoes de Rosin estéo palestras
com profissionais de renome na éarea

354 - ROBE BELLE SLIM E PLU!

355 - SOTFF
356 - BEACH E COUNTRY

157 - HEAD FREE

158 « PARADO NO AR

359 -‘ H;R.LL:)G'S
360 SI;"('ISTA WOMAN
ZN'SI. I::IR‘AFFE
FA;_’Ilrr-_' SANTA

3 Fc.nHIII;a'«T
l. VOOA
RCO TEXTIL

ANTICA

TOR
AUL

i Se—

Luiz Carlos Rosin (centro) foi homenageado durante a 552 Pronegécio, por sua dedicagéo a entidade

por quase 31 anos, onde também atuou como presidente em quatro gestoes

Luiz Carlos Rosin se
despede da diretoria
da AmpeBr

da moda; missdes internacionais de

pesquisa de moda; visitas a feiras; a
confecg¢ao da maior camiseta do mun-
do, que esta no Guiness Book Brasi-
leiro; a conquista do prémio da ADVB
com o case de sucesso Pronegodcio e
também pelos 25 anos de trabalho da
AmpeBr em prol do associativismo e
empreendedorismo na cidade. A reali-
zagao das Pronegodcios e sua remode-

lagcédo em 2014; a realizacao do Clustex
- 2° Férum Internacional de Clusters
Téxteis Sul-Americano e Caribenho em

2016 também foram agdes de suas
gestoes.

“Foram muitos projetos, parcerias,
feiras internacionais e nacionais, tudo
para trazer mais conhecimento e desen-
volvimento aos associados. Que estas
realizagdes figuem como um legado para

CATALOGO
WWW.ANDREIAHARDTBYFITNESS.COM.BR

©@andreia_hardt1
B3 Andreia Hardt By Fitness

incentivar a todos que chegam na Ampe-
Br a se esforgarem pela entidade. Fica a
gratidao pela confianga dos associados,
que deram esta oportunidade a mim nes-
te periodo em que aqui atuei. Saio muito
feliz por ter feito algo neste periodo de
quase 31 anos”, complementa.

AQUARELA

CAMISARIA

ﬂ Aquarela Camisaria

aquarelafabrica@gmail.com
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Saiba mais sobre
o River Mall, local
que pela segunda
vez recebeu mais
uma edicdo da 552
Pronegdcio

Como forma de garantir mais segu-
ranga, conforto e comodidade para to-
dos os fabricantes e compradores que
participaram da 552 Pronegdcio, a Asso-
ciagao das Micro e Pequenas Empresas
de Brusque e Regido (AmpeBr) realizou
mais uma edicao da maior rodada de
confecgao do pais no formato shopping,
tendo como sede o River Mall.

Localizado no bairro Sao Luiz, area
central da cidade, o shopping ja havia
sediado a 542 Pronegdcio, realizada no
més de janeiro deste ano. Com bons
resultados de negociagdes na ocasiao
e, com as adaptacoes e cuidados ne-
cessarios por conta da Covid-19, mais
uma vez a AmpeBr contou com a estru-
tura e parceria do shopping para reali-
zar a 552 Pronegécio, no més de junho.
“E incrivel poder sediar novamente a
Pronegdcio, em contribuir com o fo-
mento das negociagcdes do setor téxtil
da nossa cidade. O shopping faz parte
do Grupo Latina, que também possui
a Latina Téxtil. E assim temos confec-

O River Mall foi a sede da 552 Pronegécio, repetindo a estrutura e organizagdo para mais uma edi¢gdo shopping do evento

Parceria repetida

cionistas presentes na rodada que sao
nossos clientes de malharia e, poder
recebe-los aqui no shopping, & muito
gratificante”, detalha a empreendedora
do shopping, Bruna Jativa Macedo.

FEMININO

A estrutura da rodada foi novamente adaptada, garantindo segurancga,
conforto e comodidade a todos os participantes do evento

ESPACOS MULTIUSO

Ao longo dos cinco dias de reali-
zagao do evento foram utilizados dois
mil metros quadrados de area, com o
tradicional showroom, sala vip e boxes
de negociagéo, distribuidos de forma
organizada e com distanciamento, nos
espacos das salas comerciais vagas do
local.

Inaugurado em outubro de 2018, o
River Mall € um shopping de servicos,
possui cinco mil metros quadrados de
area construida, com acessibilidade,
estacionamento amplo e gratuito e es-
trutura para receber eventos de diver-
s0s segmentos. Atualmente conta com
estudio de pilates, casa de cambio, li-
vraria, laboratério de andlises clinicas,
clinica veterinaria integrativa, entre ou-

Marazul 2l i

tros, além de ampla praca de alimen-
tagdo, com diversas opcoes gastrond-
micas. No més de janeiro, uma unidade
do Detran também passou a funcionar
no local.

“Estamos em constante
para melhor atender nossos clientes
e 0 publico. E novamente adaptamos
alguns espacgos para poder receber a
Pronegdcio. Além disso, temos alguns
contratos novos fechados, entre eles
uma nova clinica médica. Assim, o Ri-
ver Mall se consagra como um espago
para servicos e também voltado para
a area da saude, ja que consultorios
odontolégicos e clinicas de vacinacao
sao outros exemplos de negdécios de-
vem se instalar aqui”, completa a em-
preendedora.

reforma
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COLUNA DE SAUDE

Cuidados no frio

CUIDADOS COM AS
DOENCAS DO INVERNO

A chegada do inverno, com suas
baixas temperaturas,
umidade do ar e tendéncia a perma-
néncia em ambientes fechados, favo-
rece a incidéncia de diversas doen-
cas, especialmente as respiratorias. E
importante redobrarmos os cuidados

mudancas na

com a transmissdo de virus e bacté-

rias, além de manter boa hidratacao e
vestir roupas adequadas. Arejar todos
0os comodos e evitar choques térmi-
cos, sempre que possivel, também é
de extrema relevancia.

RISCOS DA UTILIZAGAO
DE ACESSORIOS DE
INVERNO

O inverno chegou e reiteramos a

orientagc&o para que as empresas emi-
tam comunicado interno proibindo a
utilizacao de roupas e acessorios de
inverno (luvas, toucas, mantas, cache-
cadis, xales...) que, em razao da maqui-
na a ser operada, possam incidir em
geracao de risco de acidentes. Por
exemplo: uso de luvas de tecido ou
couro por parte de costureiras aumen-
ta significativamente a possibilidade

{ JORNAL AMPE } _

de acidente perfurante com a agulha
da maquina.

Dr. Jonas K. Sebastiany / Médico
do Trabalho CREMESC: 8.104 /
RQE: 103

Diretor-Técnico-Médico da Rede Clini-
ca Consulmed

Site: www.consulmed.med.br

Entre em contato:
47 3351.3811

e com mais seguranca.

Adquira o seu
certificado digital
na AMPE BRUSQUE

Com ele vocé faz transacdes
online de forma simpes, rapida

nucleos@ampebrusque.com.br

AmviPE finanville

Certificagdo Digital

BRUSQUE
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Z Aniversariantes dos meses j
de junho e julho

ANIVERSARIANTES JUNHO

02 - MIS AMORES - ALESSANDRA AP. T. LIAR

05 - FLOR DE CACAU - LUCIA G. SILVA

05 - BOA FORMA FITNESS - ISABEL CRISTINA DA SILVA

07 - ELEMENTO ZERO - CASSIANO VIEIRA

10 - ORANGE D’OR COLLECTION - SILVANA I. HABITZREUTER
10 - WILLRICH MALHAS - ALVARO WILLRICH

12 - ANA CAROLINA ALMEIDA GIRARDI - ANA CAROLINA ALMEIDA GIRARDI

12 - ADENACON - ANSELMO CARDOSO

13 - ISABELITA - JEHENIFFER OLIARI

17 - CUALA CONFECGOES - MARCELO VILAS BOAS
17 - DOG COCKER - LUCIANO SPENGLER

19 - OC’S - FABIA CRISTINA NAPOLI

19 - ARRAZANTTY - CESAR A. TOLOTTI

23 - LUPUS - CARLOS BAUMGARTNNER

26 - JEITO DE CRIANGA - JOAO PAULO DELLAGNOLI
26 - MULHER UNICA - WILSON PEDRO BERNARDI
26 - MULHER UNICA - JEAN P. BADEMULLER

26 - TOALHAS REISTIN - BERNADETE REICHERT DEBATIN
28 - CARDIUM - NEIDE DALSENTER

29 - PANDS - ROSALINA DE OLIVEIRA

BALCAO DE EMPREGOS - ASSOCIADOS AMPEBR

Associados que tiverem interesse em divulgar vagas de emprego

no Jornal da AmpeBr podem entrar em contato com a associagao

através do telefone (47) 3351-3811.

KOHLER

VARIEDARDES

3351-1521

ANIVERSARIANTES JULHO

01 - IVETE MENZEL - PETALA ROSA

01 - MARI & NANI - MATHEUS DAVID POIA

04 - BIANCA BUSCHING - CLAUBITEX

05 - SFIGMOS - LUCIANO BEPPLER

07 - TINA JEANS - VICENTINA GENGHINI

07 - REAL MALHAS - ADEMIR JOSE JORGE

11 - CAROL COSTA - LIZIANNE MENZEL

11 - MACERATA - TANIA REGINA LOPES DUARTE

13 - AGITO CONFECCOES - LAURINA LEITE TORRESANI
16 - BEACH E COUNTRY - LUIZ CARLOS ROSIN

17 - FOFUXA PIJAMAS - GIOVANNI MATOS

19 - DEKINHA - ROBSON SCHUMACHER

20 - WARUSKY - MARIA FRACISCA FURBRINGER

24 - BELLA COR LINHAS E FIOS - ANDRESA A. S. WALENDOWSKY
25 - BREMENTUR TURISMO - ADRIANA ROSA

30 - JAGAR - AUGUSTINHO RIFFEL

PRECISA CRIAR SUA COLECAO?
LAB MODA

THOMZEN BUREAU
CRIATIVO

Pesquisa
Criacao

Desenvolvimento
Ficha técnica
Peca-piloto

Pregos exclusivos para associados.
Quer saber mais? Entre em contato;

(47) 99133-5241 (47) 99246-5416

Modelagem THOMZEN
AMPE Brusque Bureau Criativo

Rua Azambuja, 214 - 3° andar
(47) 3351-3811

THOMZEN
AMEE BUREAU
CRIATIVO

RAUSGUE
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